ELECTRO=
TERMINAL

VERTRIEB IST AUCH IHRE PASSION?

Sie haben lhre Berufsausbildung erfolgreich abgeschlossen, bereits

Erfahrungen gesammelt?

Ihr Aufgabenbereich

Vollumfangliche Bearbeitung von
Kundenanfragen und -bestellungen
Kundenbetreuung und -kommunikation inkl. CRM
Unterstitzung des Area Sales Managements und
der Vertriebsleitung

Reklamationsbearbeitung, Mahnwesen
Professionelle Erstellung und Aufbereitung von
Reports und Budgetlisten

Enge Zusammenarbeit mit anderen Bereichen im
Unternehmen

lhr Profil

Kaufmannische Ausbildung mit Berufserfahrung
Erfahrung im technischen Bereich von Vorteil
Sehr gute Englischkenntnisse; weitere Sprachen
von Vorteil

Erfahrung mit SAP von Vorteil

Ausgezeichneter Umgang mit MS Office (Excel)
Selbststandige, strukturierte und zuverlassige
Arbeitsweise

Ausgepragte Kundenorientierung
Teamfahigkeit

Wir bieten

Einen zukunftssicheren Arbeitsplatz mit
langfristigen Perspektiven

Flexible Zeiteinteilung (Gleitzeit), auf Wunsch
teilweise im Home-Office

Eine familiare Arbeitsatmosphare

Sehr gute Erreichbarkeit mit PKW und
offentlichen Verkehrsmitteln

Willkommen bei Electro Terminal!

Sie sind an einer Stelle in einem international
agierenden Unternehmen interessiert? Dann freuen
wir uns auf lhre vollstandige Bewerbung!

Thomas Lindauer, Human Resources
recruiting@electroterminal.com

Wir bieten lhnen flr diese Position ein
Monatsbruttogehalt auf Basis des KV Elektro- und
Elektronikindustrie. Abhangig von Qualifikation und
Berufserfahrung vereinbaren wir |hr tatsachliches
Gehalt gemeinsam in einem personlichen Gesprach.

BETTER CONNECTIONS

Electro Terminal entwickelt Produktlésungen fur
Lichtanwendungen, Haushaltsgerate und die
Gebaudeinstallation. Um modernste Komponenten
erfolgreich realisieren zu kdnnen, setzen wir auf ein
begeistertes und bestens ausgebildetes Team.
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